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„Redesenarea” 
portofoliilor

Performanţele asigurătorilor din Zalău, introducerea constatului amiabil şi 
situaţia economică a judeţului Sălaj, extinderea business-ului către mediul 
rural sau către judeţele învecinate au constituit câteva dintre subiectele 
„fierbinţi” abordate cu prilejul întâlnirilor dintre membrii echipei Programului 
Naţional „Unde Mă Asigur?” şi reprezentanţii industriei de profil locale. 

> Reşedinţa de judeţ: Zalău
> Suprafaţa: 3.864 km2

> Populaţia: 249.194 locuitori (recensământ 2001)
> Număr salariaţi: 48.322 (aprilie 2009)
> Rata şomajului: 7,5% (aprilie 2009)
> Câştig salarial mediu brut: 1.397 lei/persoană (aprilie 2009)

Piaţa locală a asigurărilor - 2008 (estimare PRIMM):
> Prime brute subscrise: 60,49 milioane lei
> Daune plătite: 32,23 milioane lei
> Numărul mediu de salariaţi permanenţi în asigurări (2007): 186
> Cheltuieli cu remuneraţiile personalului (2007): 3,59 milioane lei
> Densitatea asigurărilor: 242,74 lei/locuitor
> Raportul salariaţilor în asigurări la total locuitori: 1/1.340

Judeţul Sălaj sau „Ţara Silvaniei” este situat în Nord-Vestul 
României şi se suprapune pe cea mai mare parte a zonei de 
legătură dintre Carpaţii Orientali şi  Munţii Apuseni, cunoscută 
sub denumirea de Platforma Someşană. Reşedinţa de judeţ este 
municipiul Zalău, situat în centrul judeţului, celelalte oraşe sălăje-
ne fiind Şimleu Silvaniei,  Jibou şi  Cehu Silvaniei.

Economia judeţului Sălaj se bazează în principal pe activi-
tatea desfăşurată de microîntreprinderi, dar şi pe cea a câtorva 
întreprinderi mai mari, cu capital străin. De asemenea, în marea 
lor majoritate spaţiile industriale, parte din ele cumpărate de pro-
ducători de talie mondială (precum SILCOTUB şi MICHELIN), sunt 
aşezate pe singura platformă industrială a municipiului Zalău, 
respectiv cea situată la ieşirea din oraş, spre Satu Mare. 

În ultimul an, criza economică a exercitat o influenţă puter-
nică asupra proiectelor de dezvoltare avute în vedere de mai 
multe companii din Sălaj; astfel, ROMINSERV VALVES Iaifo Zalău, 
membră a grupului ROMPETROL, şi-a suspendat în luna martie 
producţia de armături industriale, ca urmare a reducerii, respectiv 
sistării, pe fondul crizei economice, a bugetelor alocate pentru 
investiţii. În acelaşi timp, producătorul de anvelope MICHELIN 

Zalău

Sucursala Zalău
Adresa: B-dul Mihai Viteazu nr. 14, 
bl. OM
Zalău
Tel.: 0260.611.141
Fax: 0260.611.861
Director Sucursală: 
Ananie BOT
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Sucursala Transilvania Nord
Adresa: Str. Iuliu Maniu nr. 7
Zalău
Tel.: 0260.661.920
Fax: 0260.661.922
Director Sucursală: 
Gheorghe DEHELEAN

Sucursala Sălaj
Adresa:  B-dul Mihai Viteazu nr. 14, 
bl. O2, et. 1
Zalău
Tel./Fax: 0260.619.489
Director Sucursală: 
Valer Ovidiu LUPAŞ

şi-a întrerupt în luna martie, pentru 18 zile, producţia fabricii de 
anvelope pentru camioane SILVANIA din Zalău, care are 1.300 de 
angajaţi.

Un alt agent economic din Sălaj puternic afectat de criza 
financiară este TENARIS SILCOTUB din Zalău, cel mai important 
producător de ţevi din oţel din România, care anunţă pentru 
această vară disponibilizări de personal şi o severă reducere a 
programului de lucru.

Restrângerea activităţii pe fondul crizei economice a de-
terminat compania CEMACOM Zalău, specializată în producţia 
materialelor de construcţii, să disponibilizeze prin concedieri 
colective şi individuale, în luna ianuarie, 120 de persoane, adică 
aproape jumătate dintre cei 290 de angajaţi ai firmei. În acelaşi 
timp, CEMACOM a închis una dintre liniile de producţie, măsură 
care trebuia aplicată abia în 2010. Compania are ca domeniu de 
activitate fabricarea cărămizilor, ţiglelor şi a altor produse pentru 
construcţii. Totodată, rezultatele financiare ale societăţii arată 
pentru primele trei luni ale anului 2009 un profit net în scădere 
cu 65% faţă de câştigurile din perioada similară a anului trecut.

Demnă de evidenţiat este stagnarea pieţei rezidenţiale, 
cererea de proprietăţi scăzând semnificativ, direct proporţional 
cu preţurile, datorită crizei creditelor şi reducerii numărului de 
tranzacţii speculative de pe piaţă. 

Scurtă radiografie a pieţei asigurărilor
Din punct de vedere economic, judeţul Sălaj face parte, 

împreună cu Bihor, Bistriţa-Năsăud, Cluj, Maramureş şi Satu 
Mare, din Regiunea de Dezvoltare Nord-Vest. La nivelul pieţei de 
asigurări, această regiune se regăseşte pe prima poziţie, exclu-
zând Bucureşti şi judeţul Ilfov, asigurătorii de aici producând, în 
anul 2008, circa 9,2% din totalul pieţei asigurărilor (echivalentul a 
221,3 milioane euro). La nivel judeţean, ierarhizând judeţele Ro-
mâniei după criteriul volumului de prime brute subscrise, judeţul 
Sălaj ocupă locul 30, cu un volum al afacerilor de 16,4 milioane 
euro.  

Primul trimestru al anului în curs a reprezentat pentru asigu-
rătorii din Nordul ţării un volum total al afacerilor de circa 4,11 
milioane euro, marcând, comparativ cu rezultatele aferente T1 
2008, o creştere nominală în euro de circa 27 puncte procentuale. 
Eşalonat, business-ul desfăşurat de asigurători este dat în propor-
ţie de 20% de asigurările de viaţă, 68% - de asigurările auto (din 
care RCA - circa 41%), în vreme ce asigurările de tip property au 
contribuit la afacerile companiilor de asigurări din judeţ într-o 
proporţie mai redusă - 6,5%. 

La capitolul daune, asigurătorii din Sălaj au avut de achitat 
indemnizaţii brute în cuantum de 1,3 milioane euro, din care 
aproximativ 70% aferente asigurărilor de tip auto (CASCO şi RCA, 
însumate). 

STRUCTURA PORTOFOLIULUI PE COMPANII - ianuarie-martie 2009

Compania Asigurări  
de viaţă:

Asigurări 
generale,  
din care:

CASCO RCA+CARTE 
VERDE

Asigurări de 
incendiu şi 
calamităţi 
naturale

Alte asigurări 
de DAUNE LA 
PROPRIETĂŢI 

(Asigurări 
AGRICOLE incluse)

Asigurări 
de credite şi 

garanţii

Alte clase  
de asigurări

1 ARDAF - 100,00 16,45 74,75 3,68 - 1,31 3,81

2 ASIBAN 11,35 88,65 35,19 37,54 7,70 1,09 2,05 5,08

3 ASTRA-UNIQA 0,83 99,17 14,49 61,76 16,75 - 1,19 4,99

4 BCR Asigurări - 100,00 40,02 44,02 13,51 - - 2,45

5 BT Asigurări - 100,00 22,73 65,05 11,14 - - 1,07

6 EUROINS - 100,00 0,78 98,83 0,20 - - 0,19

7 GENERALI 16,62 83,38 5,29 50,18 - 17,82 - 10,10

8 OMNIASIG - 100,00 30,26 54,80 9,04 0,00 3,14 2,75

9 UNIQA - 100,00 33,85 58,36 5,21 - - 2,58

* Tabelul conţine doar companiile care au furnizat date complete în privinţa structurii portofoliului
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Sucursala Zalău
Adresa: P-ţa 1 Decembrie, bl. A, 
ap. 4
Zalău
Tel.: 0260.610.823
Fax: 0260.661.188
Director Sucursală: 
Eugen BÂLC

Sucursala Sălaj
Adresa: P-ța Unirii nr.16
Zalău
Tel.: 0260.612.981
Fax: 0260.614.015
Director Sucursală: 
Mihai BOGDAN

În acelaşi timp, potrivit informaţiilor furnizate de asigurători, 
valoarea totală a primelor intermediate de societăţile de bro-
keraj se cifrează la  850 mii euro, suma reprezentând 20% din 
totalul pieţei judeţe, fiind apropiată de situaţia întâlnită la nivel 
naţional (n.red.: potrivit INSURANCE Profile, în T1 2009, piaţa 
de brokeraj în asigurări a reprezentat 22% din totalul pieţei 
asigurărilor). 

Ierarhiile realizate în funcţie de volumul de prime brute 
subscrise, conform informaţiilor financiare furnizate de societăţile 
de asigurare, indică pe cele două mari clase de asigurări (de viaţă 
şi generale) situaţii diferite comparativ cu topurile naţionale. Aşa-
dar, ASIROM conduce topul asigurătorilor de viaţă cu un volum al 
subscrierilor de 1,9 milioane lei (443 mii euro), în vreme ce ierar-
hia „non-life” are în pole-position pe BCR Asigurări (2,1 milioane 

lei, echivalentul a 498 milioane euro). Liderul pieţei naţionale, 
ALLIANZ-ŢIRIAC, se situează pe locul secund în ambele ierarhii. 

Criza economică pune o frână puternică 
dezvoltării asigurărilor de viaţă

Presiunea exercitată de efectele crizei economice asupra bu-
getelor familiale se face puternic resimţită în asigurările de viaţă 
din judeţul Sălaj, determinând renunţarea, în proporţii de masă, 
la contractele de asigurare. În condiţiile în care rata şomajului se 
apropie de 8% (faţă de cca. 4,6% cu un an în urmă), iar salariul 
mediu se menţine la un nivel sensibil inferior mediei naţionale, 
interesul pentru asigurările de viaţă este din ce în ce mai redus, 
tentaţia de a renunţa la poliţele de asigurare, fie din imposibi-

PRINCIPALII INDICATORI AI COMPANIILOR DE ASIGURĂRI DIN JUDEŢUL SĂLAJ

Compania

Prime Brute Subscrise
Evoluţie reală 

în RON
Evoluţie nominală 

în EUR

Cota de piaţă 
pentru ianuarie 

- martie 2009

ianuarie - martie 2009 ianuarie - martie 2008

mii RON mii EUR mii RON mii EUR

1 ASIROM 3.780,96 886,25 3,596.40 974,84 1,48 9,09 21,56

2 ALLIANZ-ŢIRIAC 3.220,00 754,76 -  -  - - 18,36

3 BCR Asigurări 2.124,00 497,86 1,076.00 291,66 84,99 70,70 12,11

4 UNIQA 1.941,26 455,03 1,419.24 384,70 28,18 18,28 11,07

5 OMNIASIG 1.684,34 394,81 1,609.48 436,27 1,93 9,50 9,60

6 ARDAF 1.122,46 263,10 904.02 245,04 16,36 7,37 6,40

7 ASTRA-UNIQA 842,00 197,36 1,486.00 402,80 46,90 51,00 4,80

8 ASIBAN 818,05 191,75 1,107.06 300,08 30,75 36,10 4,66

9 BT Asigurări 450,51 105,60 398.94 108,14 5,83 2,35 2,57

10 EUROINS 444,69 104,23 203.11 55,06 105,17 89,32 2,54

11 CARPATICA Asig 376,48 88,25 -  -  - - 2,15

12 GRAWE România 255,34 59,85 -  -  - - 1,46

13 GENERALI 250,27 58,66 169.17 45,86 38,64 27,93 1,43

14 ABC Asigurări 113,91 26,70 -  -  - - 0,65

15 OTP Garancia 83,00 19,46 -  -  - - 0,47
16 CLAL România 30,99 7,26 -  -  - - 0,18

17 DELTA Addendum 0,89 0,21 -  -  - - 0,01

TOTAL COMPANII 17.539,15 4.111,16 11,969.42 3.244,45 37,32 26,71 100,00
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litatea de a continua plata primelor, fie pentru a „recupera”, în 
vederea altor cheltuieli, banii investiţi, este din ce în ce mai mare. 

 În aceste context, eforturile asigurătorilor locali sunt mai de-
grabă îndreptate către conservarea portofoliului de clienţi actuali, 
decât spre extinderea lui. Am reuşit în primul trimestru al acestui 
an să subscriem în asigurările de viaţă cu circa 11% mai mult decât 
în T1 2008, declară Mihai BOGDAN, Director, Sucursala ASIROM 
Zalău, factorul determinant în acest sens fiind calitatea produselor şi 
serviciilor pe care le oferim în acest domeniu. ASIROM este singura 
companie din judeţ ale cărei asigurări de viaţă despăgubesc, prin 
clauzele suplimentare asociate, orice tip de accident, de la cele 
mai simple, cum ar fi o banală entorsă, până la cazuri grave, pre-
supunând tratamente complexe şi spitalizare, ne-a precizat Mihai 
BOGDAN. Mai mult, pentru a oferi clienţilor o modalitate simplă 
şi rapidă de a accesa despăgubirile ce li se cuvin, Sucursala sălă-
jeană a organizat un serviciu specializat de expertiză medicală, la 
sediul propriu, astfel încât îndreptăţirea despăgubirilor solicitate 
de asiguraţi poate fi certificată pe loc, reducându-se consumul de 
timp şi birocraţia. Totuşi, chiar şi aşa, ne confruntăm cu numeroase 
solicitări de lapsare a poliţelor, iar creşterea volumului de subscrieri 
se datorează creşterii valorii sumelor asigurate, în timp ce numărul 
contractelor de asigurare a scăzut substanţial, a subliniat liderul 
Sucursalei. Anul 2009 reprezintă o adevărată provocare pentru noi, 
afirmă Ananie BOT, Director, Sucursala ALLIANZ-ŢIRIAC Zalău. 
Constatăm o reducere a disponibilităţii potenţialilor clienţi noi de a 
aloca sume din bugetul propriu pentru asigurări. În plus, chiar şi unii 
dintre clienţii existenţi în portofoliu sunt tentaţi să renunţe la unele 
poliţe sau, în cel mai bun caz, să reevalueze complexul de riscuri pe 
care intenţionează să-l transfere asigurătorului. Părerea mea este că, 
mai degrabă - cel puţin în 2009 - vom înregistra, în cel mai bun caz, 
o stagnare a volumului de prime brute subscrise, adaugă oficialul 
citat, confirmând tendinţa semnalată de Directorul Sucursalei 
ASIROM. 

În acelaşi timp, cu toate că efectele crizei economice se resimt 
inevitabil asupra puterii de cumpărare a populaţiei, a apărut o 
tendinţă de reducere a consumului excesiv şi orientarea oamenilor 

spre economisire, potrivit Simonei TULOGDI, Director, Agenţia 
Sălaj, BCR Asigurări de Viaţă.  

Cele mai bine vândute produse în această perioadă de criză 
sunt cele care reprezintă soluţii garantate şi eficiente de econo-
misire şi protecţie. Se vând cel mai bine planurile de economisire 
în vederea pensionării - asigurări, nu pensii private facultative -, 
renta de studii pentru copii MAGISTER şi asigurarea mixtă de viaţă, 
destinată cuplurilor, a precizat Simona TULOGDI. 

Principalul obiectiv al Agenţiei Sălaj a BCR Asigurări de Viaţă 
este pregătirea continuă a forţei de vânzări pentru a oferi clienţi-
lor produsul adecvat de asigurare de viaţă, adaptat la necesităţile 
ce apar în această perioadă de criză. Acest lucru ne va da posibi-
litatea să creştem în continuare, aşa cum am dovedit-o şi până în 
prezent, calitatea forţei de vânzare fiind cea care dă măsura succe-

SĂLAJ | unde m[ asigur?

Sucursala Sălaj
Adresa: P-ţa Iuliu Maniu nr. 2
Zalău 
Tel./Fax: 0260.614.018
Director Sucursală: 
Alexandru CSUROS

Prime Brute Subscrise
Evoluţie  reală 

în RON

Evoluţie 
nominală 

în EUR

Cota de piaţă 
pentru  2008

Daune plătite în perioada (mii RON):
2008 2007

mii RON mii EUR mii RON mii EUR ianuarie - 
martie 2009

ianuarie - 
martie 2008 2008 2007

10.187,04 2.766,17 8.468,08 2.537,40 12,11 9,02 19,78 1.748,11 - 4.771,50 1.113,80

10.368,00 2.815,30 9.107,00 2.728,85 6,10 3,17 20,13 - - 7.010,00 5.550,00

4.129,00 1.121,18 3.123,00 935,79 23,22 19,81 8,02 541,00 341,00 2.205,00 2.020,00

4.644,78 1.261,23 3.753,71 1.124,77 15,32 12,13 9,02 968,55 577,05 2.594,70 1.486,17

5.091,81 1.382,62 4.009,21 1.201,33 18,36 15,09 9,89 825,26 852,01 3.274,31 1.945,40

3.695,57 1.003,49 3.055,20 915,47 12,73 9,61 7,18 665,73 449,53 2.123,08 2.568,75

3.723,00 1.010,93 3.426,00 1.026,58 1,28 -1,52 7,23 94,00 622,00 2.009,00 1.115,00

4.882,80 1.325,86 4.471,17 1.339,76 1,78 -1,04 9,48 269,03 324,18 1.055,50 722,23

1.370,26 372,08 1.426,67 427,49 -10,49 -12,96 2,66 - - - -

827,88 224,80 336,97 100,97 128,97 122,64 1,61 195,68 16,32 90,55 127,57

1.300,21 353,06 1.008,36 302,15 20,17 16,85 2,52 87,35 - 1.106,53 377,18

- - - - - - - - - - -

706,23 191,77 692,34 207,46 -4,93 -7,56 1,37 40,10 68,44 263,11 540,73

367,77 99,86 259,64 77,80 32,01 28,36 0,71 47,14 - 91,60 44,95

208,18 56,53 214,16 64,17 -9,41 -11,91 0,40 - - - -

- - - - - - - - - - -

- - - - - - - - - - -

51.502,53 13.984,88 43.351,51 12.989,99 10,72 7,66 100,00 5.481,96 3.250,53 26.594,88 17.611,78

Notă importantă: toate datele financiare prezentate au fost furnizate de companii publicaţiilor PRIMM Asigurări & Pensii, respectiv INSURANCE Profile.          
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DAUNA ANULUI
Compania Valoare daună (lei) Tip poliţă

ARDAF 49.000 na
ASIBAN 40.000 na
ASIROM 46.348 RCA
ASTRA-UNIQA 71.000 CASCO
BCR Asigurări 512.400 CASCO
EUROINS 10.830 auto
OMNIASIG 57.270 na
UNIQA 350.000 auto

Sursa: Companiile de asigurări

Agenţia Judeţeană Sălaj
Adresa: P-ţa Iuliu Maniu, nr. 2 
Zalău
Tel.: 0260.660.170
Fax: 0260.660.158
Director Ageţie: 
Simona TULOGDI

Agenţia Judeţeană Zalău
Adresa: str. Nicolae Titulescu  
nr. 4, ap. 4
Zalău
Tel.: 0260.611.688
Fax: 0260.661.402
Director Agenţie Județeană:  
Valentina MARTIN

26,78%
CASCO

STRUCTURA PORTOFOLIULUI JUDEŢEAN DE ASIGURĂRI

19,88%
Asigurări de viaţă

41,11%
RCA

6,20%
Asigurări de incendiu 
şi calamităţi naturale

0,31%
Alte asigurări de daune la proprietăţi

0,54%
Asigurări de credite şi garanţii

5,19%
Alte clase de asigurări

T1/2009

sului. Alte obiective propuse sunt consolidarea poziţiei dobândite 
anterior şi deschiderea unui alt punct de lucru, a precizat Directorul 
Agenţiei BCR Asigurări de Viaţă Sălaj.

Fără subvenţii agricole,  
nu vor exista nici asigurări agricole

Asigurările agricole, atât pentru culturi, cât şi pentru animale ar 
trebui să constituie o resursă solidă de dezvoltare a asigurărilor în 
judeţul Sălaj, afirmă Directorul Sucursalei ASIBAN Zalău, Ovidiu 
LUPAŞ. Din păcate, în ciuda potenţialului clar de dezvoltare, lipsa 
actuală de lichidităţi în agricultură face aproape imposibilă dezvol-
tarea susţinută a acestei linii de afaceri, subliniază liderul ASIBAN 
Zalău. Fără subvenţii de stat pentru agricultură, asigurările agricole 
vor continua să stagneze la un nivel foarte redus, punctează Ioan 
RADU, Directorul Agenţiei GENERALI. Noi avem o bună experienţă 
în domeniu şi am reuşit să încheiem câteva contracte foarte inte-
resante, pentru asigurarea unor ferme agricole, chiar şi în acest an 
greu. Totuşi, nu pot să nu remarc că unul dintre cei mai buni clienţi 
ai noştri, o fermă pomicolă modernă şi foarte bine dotată, ne-a 
declarat deschis că nu dispune de lichidităţile necesare pentru a-şi 
continua programul de asigurare. Cred că este un lucru simptomatic, 
observă Ioan RADU.

Potrivit informaţiilor furnizate de companiile vizitate, agricul-
tura judeţului Sălaj traversează un moment de impas, substanţial 
accentuat de eliminarea subvenţiilor de stat pentru agricultură. 
Practic, o mare parte a suprafeţelor agricole nu sunt exploatate, 
în timp ce, din suprafeţele lucrate, o cotă importantă aparţine 
gospodăriilor individuale, care au loturi mici, pe care se practică 
o agricultură de subzistenţă. În paralel, exploatările agricole de 
dimensiuni mari – cea mai profitabilă ţintă pentru asigurători - se 
confruntă cu probleme financiare acutizate de criză.

În 2008, an în care au existat subvenţii de stat în agricultură, 
a căror acordare a fost condiţionată de existenţa asigurării, am 
încheiat mai bine de 600 de poliţe. Din acest portofoliu, în 2009 nu a 
mai rămas aproape nimic, afirmă Mihai BOGDAN. Este evident că 
fără un sistem de subvenţii pentru agricultură, nimic nu se întâm-
plă în acest domeniu. Din păcate, potenţialul asigurărilor agricole 
rămâne nevalorificat.

„Şansa noastră, în acest an, este mediul rural”
Economia Zalăului oferă, mai cu seamă în condiţiile aces-

tui an, prea puţine oportunităţi pentru asigurători. Condiţiile 
economice actuale au afectat puternic puterea de cumpărare a 
locuitorilor din Zalău; astfel, piaţa din municipiu este  aproape 
saturată în ceea ce priveşte asigurările, chiar dacă cifra de afaceri 
totală este, în fapt, destul de modestă. Cu alte cuvinte, este un 
„tort” prea mic, din care încercăm cu toţii să ne adjudecăm o felie 
cât mai mare. Din această perspectivă, eu sunt convins că şansa 
noastră de a ne realiza obiectivele este extinderea către mediul 
rural, afirmă Ioan RADU. 

În prezent, Municipiul Zalău reprezintă sursa a circa 70% din 
volumul de prime subscrise de Agenţia locală GENERALI, în timp 
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ce restul, de 30% din volumul de afaceri, este realizat în mediul 
rural. Eforturile asigurătorului se îndreaptă însă spre întărirea re-
ţelei sale de distribuţie din mediul rural şi spre dezvoltarea liniilor 
de asigurări de proprietate. 

O strategie similară a fost adoptată şi de Sucursala locală 

ASIBAN, în portofoliul căreia volumul de subscrieri se împarte 
aproape egal între asigurările încheiate în Zalău şi riscurile pre-
luate din celelalte localităţi ale judeţului. Vedem extinderea către 
zonele rurale ca pe o oportunitate de a realiza o binevenită dispersie 
a riscurilor, a explicat Ovidiu LUPAŞ strategia Sucursalei ASIBAN.

PRINCIPALII INDICATORI ÎN ASIGURĂRI PENTRU JUDEŢUL SĂLAJ - ianuarie - martie 2009

Clasa de asigurări Asigurări 
de viaţă:

Asigurări 
generale, 
din care:

CASCO RCA

Asigurări de 
incendiu şi 
calamităţi 
naturale

Alte asigurări 
de DAUNE LA 
PROPRIETĂŢI 

(Asigurări 
AGRICOLE 
incluse)

Asigurări 
de credite 
şi garanţii

Alte clase 
de asigurări TOTAL

Prime Brute 
Subscrise

ianuarie 
- martie 

2009

mii RON 3.486,54 14.052,61 4.696,30 7.210,65 1.086,73 53,52 94,43 910,99 17.539,15

mii EUR 817,24 3.293,92 1.100,81 1.690,17 254,73 12,54 22,13 213,53 4.111,16

ianuarie 
- martie 

2008

mii RON 1.898,50 10.070,92 3.123,01 5.352,33 862,01 91,86 342,12 299,59 11.969,42

mii EUR 514,61 2.729,84 846,53 1.450,81 233,66 24,90 92,73 81,21 3.244,45

Evoluţie reală în RON 72,10 30,76 40,92 26,25 18,14 45,40 74,13 184,95 37,32

Evoluţie nominală în EUR 58,81 20,66 30,04 16,50 9,02 49,62 76,13 162,95 26,71

Pondere în total PBS pentru T1 2009 19,88 80,12 26,78 41,11 6,20 0,31 0,54 5,19 100,00

Prime Brute 
Subscrise

2008
mii RON 7.598,54 43.903,99 18.154,37 16.974,10 3.925,51 115,31 1.217,16 3.517,54 51.502,53

mii EUR 2.063,29 11.921,59 4.929,60 4.609,11 1.065,92 31,31 330,51 955,14 13.984,88

2007
mii RON 5.926,59 37.424,92 16.902,54 13.532,67 2.755,31 163,66 1.075,12 2.995,62 43.351,51

mii EUR 1.775,86 11.214,13 5.064,74 4.054,97 825,61 49,04 322,15 897,62 12.989,99

Evoluţie reală în RON 19,49 9,33 0,10 16,90 32,78 34,34 5,51 9,43 10,72

Evoluţie nominală în EUR 16,19 6,31 2,67 13,67 29,11 36,15 2,59 6,41 7,66

Pondere în total PBS pentru 2008 14,75 85,25 35,25 32,96 7,62 0,22 2,36 6,83 100,00

Daune 
plătite în 
perioada 
(mii RON)

ianuarie - martie 
2009 1.336,24 4.145,72 1.813,25 1.854,85 26,99 21,23 169,26 260,14 5.481,96

ianuarie - martie 
2008 - 3.250,53 1.646,13 1.405,29 9,39 0,86 132,25 56,62 3.250,53

2008 2.386,45 24.208,43 8.685,84 5.949,63 225,33 44,82 656,42 1.636,39 26.594,88

2007 562,12 17.049,66 6.040,75 4.178,65 70,30 374,96 323,48 511,52 17.611,78

* Totalurile prezentate în tabelul de mai sus reprezintă suma datelor furnizate de companii
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PRIME BRUTE SUBSCRISE DIN ASIGURĂRI NON-VIAŢĂ ÎN JUDEŢUL SĂLAJ (ianuarie - martie 2009) 

Compania %  în portofoliul 
companiei 

Prime Brute Subscrise
Evoluţie reală în 

RON
Evoluţie nominală 

în EUR
ianuarie -martie 2009 ianuarie -martie 2008

mii RON mii EUR mii RON mii EUR

1 BCR Asigurări 100,00 2.124,00 497,86 1.076,00 291,66 84,99 70,70

2 ALLIANZ-ŢIRIAC 62,73 2.020,00 473,49 - - - -

3 UNIQA 100,00 1.941,26 455,03 1.419,24 384,70 28,18 18,28

4 ASIROM 50,02 1.891,17 443,29 1.903,56 515,98 6,90 14,09

5 OMNIASIG 100,00 1.684,34 394,81 1.609,48 436,27 1,93 9,50

6 ARDAF 100,00 1.122,46 263,10 904,02 245,04 16,36 7,37

7 ASTRA-UNIQA 99,17 835,00 195,72 1.486,00 402,80 47,34 51,41

8 ASIBAN 88,65 725,23 169,99 937,28 254,06 27,49 33,09

9 BT Asigurări 100,00 450,51 105,60 397,45 107,73 6,22 1,98

10 EUROINS 100,00 444,69 104,23 203,11 55,06 105,17 89,32

11 CARPATICA Asig 100,00 376,48 88,25 - - - -

12 GENERALI 83,38 208,68 48,91 134,78 36,53 45,09 33,89

13 ABC Asigurări 100,00 113,91 26,70 - - - -

14 OTP Garancia 100,00 83,00 19,46 - - - -

15 CLAL România 100,00 30,99 7,26 - - - -

16 DELTA Addendum 100,00 0,89 0,21 - - - -

TOTAL COMPANII 80,12 14.052,61 3.293,92 10.070,92 2.729,84 - -

PRIME BRUTE SUBSCRISE DIN ASIGURĂRI DE VIAŢĂ ÎN JUDEŢUL SĂLAJ (ianuarie-martie 2009)

Compania % în portofoliul 
companiei

Prime Brute Subscrise
Evoluţie reală 

în RON
Evoluţie 

nominală în EURianuarie - martie 2009 ianuarie - martie 2008
mii RON mii EUR mii RON mii EUR

1 ASIROM 49,98 1.889,79 442,96 1.692,84 458,86 4,61 3,46

2 ALLIANZ-ŢIRIAC 37,27 1.200,00 281,28 - - - -

3 GRAWE România 100,00 255,34 59,85 - - - -

4 ASIBAN 11,35 92,82 21,76 169,78 46,02 48,77 52,72

5 GENERALI 16,62 41,59 9,75 34,39 9,32 13,33 4,58

6 ASTRA-UNIQA 0,83 7,00 1,64 - - - -

TOTAL COMPANII 19,88 3.486,54 817,24 1.898,50 514,61 - -

Brokerii din judeţele învecinate 
suplinesc absenţa brokerilor locali

ASICONS şi TRANSILVANIA Broker sunt cele mai active com-
panii de brokeraj pe piaţa de specialitate sălăjeană. Deşi nu există 
brokeri de asigurări înregistraţi în judeţul Sălaj, o parte din ce în 
ce mai importantă a distribuţiei pe piaţa locală a asigurărilor este 
realizată prin reprezentanţii unor brokeri din judeţele învecinate, 
în principal din Cluj, care şi-au fixat în Zalău câte un punct de 
lucru. În principal, cele două companii amintite lucrează cu cei 
mai mulţi dintre asigurătorii locali.

BCR Asigurări şi UNIQA sunt companiile de asigurări care 
utilizează în cea mai mare măsură serviciile de intermediere 
oferite de brokeri, 50%, respectiv 47% din volumul primelor brute 
subscrise de aceste societăţi în trimestrul I 2009 provenind din 
poliţele de asigurare intermediate de brokeri. 

Între brokerii care lucrează pe piaţa din judeţul Sălaj, 
numele companiilor ASICONS, TRANSILVANIA Broker, ASTOP, 
EUROBROKERS, MAXYGO sunt menţionate cel mai des. Sunt pre-
zenţi, de asemenea, pe piaţa locală de asigurări, AON, CONSULT 
Asig, ALL Asig. Cea mai extinsă colaborare cu asigurătorii locali 
este dezvoltata de ASICONS, care intermediază asigurări pentru 
unele dintre cele mai importante companii de asigurări din Zalău: 
ASIROM, ASIBAN, BCR, UNIQA, ARDAF, ASTRA-UNIQA.

La polul opus, există şi companii care subscriu foarte puţin, 
sau aproape deloc prin intermediul brokerilor. Cel mai des 
invocate motive pentru slaba dezvoltare a acestei colaborări sunt 
preţul asigurării – potrivit asiguratorilor, brokerii orientându-se 
preponderent către produsele cu cotaţii mici - şi dimensiunea co-
misioanelor oferite. BT Asigurări colaborează cu brokerii pe sectorul 
clienţilor corporate, dar până acum primele intermediate nu repre-
zintă un procent important în portofoliul nostru, afirmă Valentina 
MARTIN, Director, Sucursala BT Asigurări. Din păcate, pe segmentul 
retail, tarifele practicate de compania noastră şi flexibilitatea destul 
de redusă a politicii noastre de discounturi nu par atrăgătoare 
pentru brokeri. Cred totuşi că, în perspectivă, colaborarea cu brokerii 
ar putea să grăbească pătrunderea BT Asigurări pe această piaţă 
unde noi am început activitatea mai târziu, într-un moment în care 
multe companii activau deja aici de aproape un deceniu, a adăugat 
Valentina  MARTIN.

De asemenea, o parte dintre asigurători par să considere 
că forţa de vânzare proprie reprezintă o garanţie a constanţei 
portofoliului, contribuind mult mai eficient la menţinerea unui 
grup larg de clienţi fideli. Este evident că interesele brokerilor nu 
coincid întotdeauna cu ale companiilor de asigurări, cel puţin din 
punct de vedere comercial, mai ales într-un moment cum este cel 
actual, în care preţul asigurării este mai important decât oricând 
pentru clienţi. Ca atare, pentru a-şi servi clienţii, brokerii sunt nevoiţi 
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de multe ori să urmărească în primul rând preţul asigurării şi poliţele 
asigurătorului care răspunde la momentul respectiv cel mai bine 
necesităţilor sale. Pentru noi, asta înseamnă că nu putem conta 
fără rezerve pe „fidelitatea” brokerilor faţă de produsele din oferta 
noastră şi, implicit, că portofoliul construit în colaborare cu brokerii 
are un anumit grad de instabilitate, explică Gheorghe DEHELEAN, 
Director, Sucursala ARDAF din Zalău.

CONSTATUL AMIABIL: beneficii pe termen lung, 
îngrijorări privind implementarea

Constatul amiabil este o măsură care vine în sprijinul clienţilor 
corecţi, în fapt, al acelor clienţi pe care ni-i dorim cu toţii, afirmă Eu-
gen BÂLC, Director, Sucursala ASTRA-UNIQA Zalău. Cu siguranţă 
că în prima perioadă de funcţionare a sistemului vom întâmpina şi 
dificultăţi, dar cred că este un preţ care merită plătit că să aducem 
valoare adăugată serviciilor noastre. Dacă asiguraţii îşi vor rezolva 
în acest fel mult mai uşor daunele auto, utilitatea asigurării va fi din 
ce în ce mai evidentă şi acest lucru se va întoarce în cele din urmă în 
favoarea noastră, explică BÂLC. 

De aceeaşi părere este şi Alexandru CSUROS, Director, BCR 
Asigurări Zalău, care crede că cele mai multe dificultăţi se vor ivi în 

Structura personalului şi distribuţia primelor brute subscrise

Compania Angajaţi cu carte 
de muncă

Angajaţi/colaboratori Subscrise în (%) Subscrise pe persoană (%)

Total Din care  
activi

Reşedinţa  
de judeţ

Restul  
judeţului Fizică Juridică

ALLIANZ-ŢIRIAC 23 166 160 85 15 na na

ARDAF 15 149 na 85 15 62 38 

ASIBAN 18 49 40 75 25 45 55 

ASIROM 31 140 na 70 30 80 20 

ASTRA-UNIQA 13 76 23 60 40 na na

BCR Asigurări 15 63 na 75 25 na na

BT Asigurări 11 105 37 na na na na

EUROINS na na na na na 82 18 

GENERALI na na na 70 30 75 25 

OMNIASIG 13 348 148 85 15 25 75 

UNIQA 10 118 na 88 12 60 40 

Sursa: Companiile de asigurări

Intermedieri prin brokeri

Nr. Compania

Valoare

procentuală numerică

% mil.lei

1 ALLIANZ-ŢIRIAC 22 0,71 

2 ARDAF 5 0,06 

3 ASIBAN 20 0,16 

4 ASIROM 4 0,15 

5 ASTRA-UNIQA 8 0,07 

6 BCR Asigurări 50 1,06 

7 EUROINS 17 0,08 

8 OMNIASIG 20 0,34 

9 UNIQA 47 0,91 

TOTAL 20 3,53

Sursa: Companiile de asigurări
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Buletinul „Unde Mă Asigur?” este o prezentare a judeţelor vizitate de către echipele noastre de specialişti, completată 
de o analiză în plan local a mediului economic şi de asigurări, fiind în acelaşi timp instrumentul electronic de 
comunicare al Programului „Unde Mă Asigur?”.
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legătură cu stabilirea vinovăţiilor în situaţiile atipice sau atunci când 
vor exista suspiciuni de fraudă. De altfel, temerile legate de posi-
bila creştere a tentativelor de fraudă sunt relativ larg răspândite 
în rândul asigurătorilor auto din Zalău. Există şi acum destule 
dosare de daună în legătură cu care avem suspiciuni serioase, 
dar nu putem proba intenţia de fraudă. Apariţia acestora a fost 
favorizată de dezvoltarea, la noi în judeţ, a unui intens comerţ cu 
autoturisme second-hand, cumpărate la preţuri modice din ţările 
vestice şi apoi asigurate la valoarea lor de catalog în România. 
Numărul mare de daune totale survenite la aceste maşini stârneşte 
suspiciuni, deşi puţine sunt cazurile în care se poate demonstra 
avarierea lor intenţionată, explică Gheorghe POP, Şef Serviciu 
Asigurări, OMNIASIG Zalău. 

Pe de altă parte, unii asigurători percep, cel puţin într-o primă 
fază, introducerea constatului amiabil ca pe o povară în plus 
adăugată serviciilor de daune. Sucursala noastră are o structură de 
personal foarte redusă, arată Liviu TEREC, Director, Sucursala locală 
EUROINS. În aceste condiţii, procesarea unui număr important de 
operaţiuni de acest tip nu va fi uşor de gestionat, cel puţin în perioada 
iniţială, până când se vor pune la punct în totalitate procedurile şi atât 
noi, cât şi clienţii noştri vom căpăta experienţă, explică el.

Concluzii
Efectele crizei financiare asupra pieţei naţionale a asigurărilor 

au putut fi analizate până în prezent în două momente: la finalul 
anului 2008, când s-a identificat o creştere „one digit”, respectiv 
la încheierea perioadei financiare aferente primului trimestru a.c., 
când piaţa a cunoscut prima scădere. Aşadar, criza a demonstrat 
că nu pot exista domenii economice „imune”, fiind afectate majo-
ritatea sectoarelor economice.  

Cu toate acestea, perioada de recesiune a marcat pentru 
asigurătorii din Ţara Silvaniei o creştere importantă a volumului 
de afaceri (27% după primele trei luni), aceştia dând dovadă 
de adaptabilitate la condiţiile de austeritate, de „redesenare” a 
strategiilor de acoperire a portofoliilor şi de luarea în calculul 
de profitabilitate a unui nivel ridicat de volatilitate a mediului 
economico-financiar. 

  

Daniela GHEŢU
Vlad BOLDIJAR





62 Anul XI - Numărul 8/2009 |76| www.primm.ro

ziua asigur[ rilor| ZALĂU

Este pentru prima dată când ne întâlnim la Zalău în acest cadru, 
şi poate tocmai de aceea cred că este foarte potrivit să consacrăm 
un moment consemnării performanţelor dumneavoastră. În statis-
ticile economice româneşti, Sălajul ocupă unul dintre ultimele locuri 
din punct de vedere al puterii economice. Ca urmare, nici potenţialul 
său din perspectiva asigurărilor nu este considerat a fi prea promiţă-
tor. Cu toate acestea, în ierarhia internă a companiilor de asigurări, 
adeseori sucursalele din Zalău se situează pe o poziţie bună, în pri-
ma jumătate a clasamentului. Aceasta nu este decât o dovadă clară 
a calităţii muncii dumneavoastră, a declarat Sergiu COSTACHE, 
Preşedinte Media XPRIMM, în debutul evenimentului. 

În acest spirit, managerii sucursalelor cel mai bine clasate în 
topul judeţean au primit, în faţa colegilor de breaslă, premiile 
acordate de Revista PRIMM – Asigurări & Pensii pentru realizările 
din 2008.

În mod evident, „subiectul zilei” pe piaţa de asigurări locală 
nu putea fi altul decât unul abordat la nivel naţional: constatarea 
amiabilă a daunelor auto, pe scurt, constatul amiabil. Trecerea de 
la procedurile anterioare, în doi paşi, de la declararea accidentului 

în faţa organelor de Poliţie şi înregistrarea daunei la asigurător, la 
o operaţiune unică, desfăşurată prin intermediul companiei de 
asigurări, nu este deloc atât de simplă pe cât ar putea părea la o 
primă vedere. 

Dacă pentru posesorii autovehiculelor implicate avantajele 
constatului amiabil sunt evidente, pentru operatorii din asigurări 
perioada care urmează nu va fi lipsită de provocări. Una dintre 
cele mai importante dificultăţi îşi are originea în modul diferit în 
care este abordată problema răspunderii în producerea acci-
dentului în asigurări şi în Legea circulaţiei. Această diferenţă se va 
dovedi extrem de importantă de îndată ce vom avea primele cazuri 
în care asiguraţii vor contesta în instanţă modul de soluţionare a do-
sarului de daună. În faţa legii, protocolul încheiat de asigurători nu 
are valoare juridică, ceea ce înseamnă că, implicit, noţiunile de răs-
pundere comună sau răspundere morală nu sunt recunoscute. Dacă 
ceea ce vom decide noi în anumite dosare va intra în contradicţie cu 
Legea circulaţiei, deşi este corect din punct de vedere al asigurărilor, 
vom pierde orice litigiu de acest gen, a semnalat Gheorghe GRAD, 
Director General, SRBA, prezent la întâlnirea cu asigurătorii sălăje-
ni în calitate de Invitat Special. 

Piaţa de asigurări sălăjeană şi mai cu seamă căile de dezvoltare a acesteia 
au fost subiectele principale abordate cu ocazia ZILEI ASIGURĂRILOR, la 
Zalău. Reprezentanţii tuturor companiilor locale de asigurări au dezbătut, 
împreună cu invitaţii speciali prezenţi la întâlnire, câteva dintre subiectele 
de maxim interes: implementarea sistemului de constatare amiabila a 
daunelor auto, modalităţile de diversificare a portofoliului şi de valorificare 
a potenţialului asigurabil al zonelor rurale, căile de menţinere a nivelului de 
afaceri pe segmentul asigurărilor de viaţă.

Performanţa bate 
potenţialul

Cele mai bune performanțe ale anului 2008 au fost premiate de Revista PRIMM - Asigurări & Pensii
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Necesitatea armonizării prevederilor legislaţiei în domeniu 
cu principiile aplicate în asigurări a fost semnalată şi de repre-
zentanţii Inspectoratului Poliţiei Judeţene, Comisar Şef de Poliţie 
Vasile SABĂU, Serviciul Poliţiei Rutiere Sălaj, şi Comisar Şef de 
Poliţie Viorel VICAȘ, Biroul Siguranţa Circulaţiei pentru Mediul 
Urban. Este foarte clar că va trebui să comunicăm foarte mult şi să 
ne punem de acord asupra unor aspecte. Eu vă propun ca, de îndată 
ce vor sosi şi instrucţiunile elaborate de Ministerul Administraţiei şi 
Internelor, să ne întâlnim şi să discutăm despre modul în care vom 
colabora în această privinţă, a intervenit Comisarul Şef de Poliţie 
Vasile SABĂU.

Calitatea este cea care ne păstrează clienţii
Ar fi greu de imaginat, astăzi, o întâlnire cu tematică de 

afaceri care să ocolească subiectul crizei. În mod evident, criza şi-a 
pus amprenta şi asupra activităţii noastre, a afirmat Ananie BOT, 
Directorul Sucursalei ALLIANZ-ŢIRIAC din Zalău, liderul pieţei lo-
cale în 2008. Clienţii plătesc mai greu şi nu de puţine ori înregistrăm 
întârzieri mari la plata primelor, alţii renunţă pur şi simplu pentru 
că nu-şi mai pot permite să plătească asigurarea, chiar dacă sunt 
perfect conştienţi că le este necesară, a explicat el, adăugând că, în 
aceste condiţii, prioritatea noastră este aceea de a ne păstra porto-
foliul de asiguraţi. Încercăm să ne adaptăm cât mai bine condiţiilor, 
să le oferim produse cu un preţ mai accesibil, să-i ajutăm să opereze 
o selecţie mai bună a riscurilor pe care le asigură, astfel încât să 
depăşim această perioadă grea împreună, păstrând colaborarea. 

Cele mai vizibile efecte se manifestă în asigurările de viaţă şi 
pe segmentul asigurărilor auto. Pe de o parte şomajul în creştere 
şi tendinţa de reducere a veniturilor afectează direct puterea de 
cumpărare a locuitorilor, cele mai vizibile efecte producându-se, 
din această perspectivă, în asigurările de viaţă. Pe de altă parte, 
Sălajul este un judeţ de transportatori, dar aceştia lucrează în 
această perioadă la circa 30% din capacitate, ceea ce înseamnă că 
au renunţat la o mare parte din programele de asigurare, aşa cum 
au relevat specialiştii prezenţi. 

Totuşi, există încă şanse de creştere, mai ales dacă legislaţia va 
fi clarificată în anumite domenii, cum ar fi asigurarea obligatorie a 
locuinţei sau asigurările voluntare de sănătate. Un bun potenţial 
există şi în asigurările agricole, cu condiţia reluării programelor de 
subvenţii agricole acordate de stat.

Proiecţii moderat optimiste
Pentru anul 2009, asigurătorii din Sălaj estimează o cifră de 

afaceri globală de circa 50 milioane lei, ceea ce înseamnă o con-
servare, în termeni nominali, a volumului de activitate din 2008. 
Nu va fi foarte uşor să realizăm acest lucru, afirmă Eugen BÂLC, 
Directorul Sucursalei ASTRA-UNIQA din Zalău, dat fiind că experi-
enţa de până acum ne arată o tendinţă de reducere a numărului de 
poliţe. Totuşi, cu o subscriere mai atentă, cu preţuri corecte şi sume 
asigurate în creştere, pe anumite segmente vom reuşi să depăşim cu 
bine această perioadă şi să punem bazele creşterii viitoare.

Daniela GHEŢU



64 Anul XI - Numărul 8/2009 |76| www.primm.ro

MILLENIUM Business Center -  
tentativă de fraudă în asigurări?

1078 accesări www.1asig.ro
Incendiul produs în noaptea de 26 iunie a.c. la clădirea 

MILLENIUM Business Center, situată în zona Biserica Armenească, 
a stârnit o serie de controverse, una dintre ipotezele vehiculate 
fiind chiar şi aceea a unei mâini criminale. Această variantă a fost 
alimentată şi de unele voci „autorizate”, precum Primarul Capitalei 
şi Prefectul Municipiului Bucureşti. 

Astfel, invitat la Realitatea TV, Sorin OPRESCU a precizat că 
focul a pornit concomitent din mai multe locuri, în timp ce Mihai 
ATĂNASOAIEI, Prefectul Capitalei, a avertizat Comisia de Suprave-
ghere a Asigurărilor asupra posibilităţii înmulţirii tentativelor de 
fraudă în acest domeniu.

Dincolo de întrebările pe care le ridică, acest incendiu aduce 
în atenţia publicului necesitatea unor asigurări complexe, cum 
ar fi cele de business interruption, de răspunderi, precum şi cele 
pentru pierderea unor venituri viitoare.

Declaraţie-şoc a Ministrului Sănătăţii:  
coplata nu va exista

856 accesări pe www.1asig.ro
După ce, timp de câteva luni, Ministerul Sănătăţii a vorbit des-

pre introducerea absolut necesară a coplăţii la serviciile medicale, 
programată pentru 1 septembrie a.c., şi după ce, la începutul lui 
iunie, anunţa, împreună cu CNAS, că au fost stabilite criteriile de 
funcţionare a sistemului, Ministrul Sănătăţii, Ion BAZAC, a decla-
rat recent, la Realitatea TV, că sistemul de coplată nu va exista în 
România. În schimb, va fi introdus „tichetul pentru sănătate".

Ion BAZAC a precizat că marea majoritate a serviciilor acordate 
„gratuit" în spitalele de stat, în momentul de faţă, se vor presta gratu-
it în continuare, acestea fiind cuprinse în pachetul de bază de servicii 
medicale, în care este inclusă şi spitalizarea. Dacă, la începutul lui 
iunie, ministrul vorbea încă de introducerea coplăţii pentru serviciile 
care nu sunt incluse în pachetul de bază, acum acesta a declarat că 
nu va exista coplată, însă se introduc tichetele pentru sănătate. 

În pachetul general de servicii nu vor fi incluse, de exemplu, 
vizitele medicului de familie la domiciliul pacientului, în afara orelor 
de program ale doctorului. Pentru acest serviciu se introduce tichetul 
pentru sănătate, a explicat Ministrul Sănătăţii. 

Încă un pas spre GROUPAMA Asigurări: 
BT Asigurări absoarbe ASIBAN

798 accesări pe www.1asig.ro
BT Asigurări va fuziona prin absorbţie cu ASIBAN, prima dintre 

ele urmând să emită un număr de 742,6 milioane de acţiuni noi, 
adică 316 acţiuni pentru fiecare titlu al ASIBAN, cu o valoare nomi-
nală de 1 leu. Astfel, ASIBAN va fi dizolvată fără lichidare, iar patri-
moniul său va fi integral transmis către BT Asigurări, care va prelua 
noul nume, GROUPAMA Asigurări, potrivit graficului de fuziune. 

Ca urmare a fuziunii, capitalul social al BT Asigurări se va ma-
jora cu 742,6 milioane lei, de la 299,5 milioane lei, până la 1,042 
miliarde lei, informează NewsIn.

OTP Garancia, cea de a treia companie deţinută de grupul 
francez în România şi care va fi inclusă în GROUPAMA Asigurări, 
va fi integrată gradual, mai întâi prin absorbţia personalului din 
vânzări, urmând ca fuziunea să se finalizeze din punct de vedere 
tehnic până la începutul anului 2010.

Conducere şi strategii noi la CLAL România
618 accesări pe www.1asig.ro
Ca urmare a evoluţiilor recente în structura acţionariatului 

CLAL România, vândută de grupul CLAL Insurance unui grup de 
afaceri local pentru jumătate de milion euro în luna aprilie, com-
pania are o noua conducere. 

Astfel, Efraim NAIMER, fostul Vicepreşedinte OMNIASIG şi 
Director de Dezvoltare al grupului israelian TBI Financial Ser-
vices (fost acţionar al OMNIASIG), va fi noul Director General al 
companiei, iar avizul de autorizare a fost deja transmis către CSA. 
De asemenea, schimbarea acţionariatului a atras deja revizuiri 
semnificative în strategia de dezvoltare a asigurătorului, potrivit 
declaraţiilor lui Valentin ŢUCĂ, care a anunţat încetarea contrac-
tului de mandat în funcţia de Director General al CLAL România.

Aşadar, CLAL România se află într-un masiv proces de restruc-
turare operaţională, iniţiat şi coordonat de reprezentanţii noilor 
acţionari, care au şi decis renunţarea la subscrierea de asigurări 
auto la mijlocul lunii mai, şi la prezenţa în teritoriu, care reprezin-
tă una dintre condiţiile practicării răspunderilor civile auto, astfel 
încât din cei 150 de angajaţi ai companiei, vor rămâne numai 15, 
potrivit fostului Director General al CLAL.

ŢUCĂ a mai spus că este foarte posibil că asigurătorul să 
fie folosit şi pentru PAID, compania fiind pregătită să subscrie 
asigurări obligatorii de locuinţe, iar acţionarii pool-ului ar putea 
cumpăra o societate cu o capitalizare adecvată. 

Despăgubirile la asigurările 
obligatorii de locuinţe - plătite de PAID

603 accesări pe www.1asig.ro
Potrivit Ordinului CSA nr. 7, din 28 mai 2009 pentru punerea 

în aplicare a Normelor privind constatarea, evaluarea şi lichida-
rea daunelor la asigurarea obligatorie a locuinţelor împotriva 
cutremurelor, alunecărilor de teren sau inundaţiilor, PAID-ul va 
face plata despăgubirilor către asiguraţi pe baza centralizatorului 
realizat de asigurătorul care a emis poliţa şi a efectuat constata-
rea şi evaluarea prejudiciilor.

PAID va plăti asiguratului/beneficiarului PAD numai contrava-
loarea costurilor de reparaţii/înlocuire referitoare la prejudiciile 
cauzate de producerea riscului asigurat, în limita sumei totale 
asigurate prin PAD.

De asemenea, normele prevăd ca PAID să deconteze asigură-
torilor sau brokerilor mandataţi pentru activitatea de constatare 
şi evaluare a prejudiciilor echivalentul în lei al sumei de 100 euro, 
pentru fiecare dosar de daună instrumentat. Pentru fiecare dintre 
dosarele de daună respinse ca urmare a avizării unor riscuri care 
nu sunt cuprinse în PAD, şi pentru care nu se desfăşoară şi nu se 
finalizează investigaţia privind producerea riscului asigurat, PAID 
va deconta suma de 25 euro.

Frauda de oportunitate - amplificată 
de constatarea amiabilă

541 accesări pe www.1asig.ro

EXCLUSIV: 10 din 14 asigurători RCA distribuie 
formularul de constatare amiabilă

516 accesări pe www.1asig.ro

Pregătiri pentru bonus-malus: SRBA, 
primul broker care emite RCA online

511 accesări pe www.1asig.ro

Asigurătorii angajează pe timp de criză
490 accesări pe www.1asig.ro

AXA, atrasă în mod special 
de piaţa românească

482 accesări pe www.1asig.ro
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